
新規顧客の獲得数激増！

 弘前商工会議所 経営二課 行 ⇒ FAX：０１７２-３５-１８７７ （申込日：   年     月      日）

事 業 所 名 Ｔ Ｅ Ｌ

所 在 地

受 講 者 名 (複数のご参加可能)

※ご記入頂いた情報は本セミナーに関する運営のみに利用し、取扱いにつきましては個人情報保護法に則り、厳重に管理致します。

〈講師プロフィール〉

田中
た な か

杏奈
あ ん な

氏
・エムシー・プレゼンラボ 代表
・イベントＭＣ
・トークスキルアップコーチ

大学時代よりイベント業界での仕事を始め、卒業後、そのま
まプロのイベント MC の道へ。官公庁関係から一般向けまで幅
広い司会経歴をもち、式典、企業イベント、展示会、記者発表
会、トークショー、セミナー、講演会などを多数経験。１年先まで
指名が入る。十数人程度の小規模イベントから２０万人以上の
大規模イベントまでさまざまなＭＣを務める。展示会等での累
計プレゼンテーション数は６，０００回以上。ありとあらゆる展示
会を網羅。現在はこれまでの経験を活かし、トークスキルアップ
コーチ(話し方講師)も兼務。日本プロフェッショナル講師協会™
認定講師を取得し、企業研修や団体向けの講座も開催し、一
人でも多くの方に「話す」を「チャンス」に変えていただきたいと
いう想いで全国へ活動中。

〈主催〉 弘前商工会議所
中小企業相談所
ＴＥＬ：０１７２-３３-４１１１

◆会場 弘前商工会議所２階大ホール
（弘前市上鞘師町18-1）

◆受講料 無料（会員・非会員問わず）
◆定員 30名（先着順）
※当所駐車場ご利用の場合、以降 1 時間ごとに２００円かかります。

2024年９月４日（水）
14：00～16：00

展示会は自社・自店の製品・サービスを数多くの事業所にＰＲできる新規
顧客開拓に有効な手段です。ですが、効果的なアプローチの仕方を知ってい
ると知らないとでは、効果に大きな差が出ます。本セミナーでは、16 年間プロ
のイベント MC として現場に立ち続け、6,000 回以上のプレゼンレーションを
実施、講師としては 8 年以上に渡り営業や接客業研修等に携わり続けて、多
くの現場で新規集客・商談成約に貢献してきた講師の実績から、効果絶大
な展示会についての集客術を分かりやすく解説します。また、事前準備の仕
方や、展示会ならではの効果的なプレゼンテーションについても学べます。

<お申し込み方法> 

 必要事項をご記入いただき、 ＦＡＸにてお申込みください。

「展示会に初めて出てみたい！」「展示会に出てみたけれど思ったような成果が出なかった…」
展示会で新たな販路開拓を見出したい方はぜひご参加ください！！ 

展示会
展示会で新規顧客を獲得し売り上げアップを目指す！

９/４（木）開催『新規顧客の獲得数激増！ 展示会集客術セミナー』受講申込書

・展示会ってどんな場所？

・出展を最大限活かすための準備と考え方

・新規顧客を呼び込む声かけのコツ

・集客を最大化させるプレゼンテーション法

・質疑応答　など


